ДОКУМЕНТАЦИЯ 
О ПРОВЕДЕНИИ ЗАПРОСА ЦЕН 
на право заключения договора 
на оказание комплексной услуги по организации участия субъектов малого и среднего предпринимательства Сахалинской области в акселерационной программе «Экспортный форсаж», разработанной АНО ДПО «Школа экспорта Акционерного общества «Российский экспортный центр».
г. Южно-Сахалинск.

19.01.2022г.
I. ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ

Понятия и сокращения: 

Школа экспорта РЭЦ – АНО ДПО «Школа экспорта Акционерного общества «Российский экспортный центр», уполномоченная РЭЦ на реализацию акселерационной программы «Экспортный форсаж» на базе инфраструктуры поддержки экспорта в субъектах Российской Федерации; на проведение отбора и подготовку тренеров для проведения модулей и специалистов по сопровождению акселерационной программы «Экспортный форсаж» в регионе, а также передачу акселерационной программы для реализации в регионе.
Программа ЭФ – акселерационная программа «Экспортный форсаж» Школы экспорта РЭЦ, являющаяся программой экспортной акселерации, исключительные права на которую принадлежат Школе экспорта РЭЦ, направленной на реализацию экспортного потенциала предприятий и нацеленной на формирование у предприятий системного подхода к структурированию экспортного проекта - от выбора рынка до расчета оптимального логистического маршрута, минимизации рисков, снижению издержек. 

Программа ЭФ состоит из следующих двух базовых компонентов: 

1) Программа из 6 экспортных информационных модулей, передающей предприятиям методику формирования экспортного проекта и достижения результатов по проекту.

Программа информационных модулей – программа в области внешнеэкономической (экспортной) деятельности, реализуемая на модульной основе в очном и дистанционном форматах с использованием специально разработанных информационных, презентационных, аудио- и видеоматериалов.

2) Комплекс услуг в рамках реализации акселерационной программы (в период между информационными модулями) по информационно-консультационной поддержке предприятий (информационно-консультационные услуги).

Информационно-консультационные услуги – оказываемые предприятиям, услуги в формате экспертного сопровождения и поддержки (в период между информационными модулями), в рамках которых предприятия получают меры поддержки, позволяющие обеспечить подготовку плана реализации такими предприятиями экспортных проектов. 

Специалист - высококвалифицированный специалист, обладающий глубокими знаниями в экспортной деятельности, прошедший обучение по программам повышения квалификации «Экспортный форсаж для тренеров», «Экспортный форсаж для специалистов» и аттестованный Школой экспорта РЭЦ в качестве тренера (по программе «Экспортный форсаж для тренеров») или трекера, наставника (по программе «Экспортный форсаж для специалистов») для осуществления образовательной и информационно-консультационной поддержки предприятий в субъекте Российской Федерации.
Тренер – Специалист, прошедший повышение квалификации по программе дополнительного профессионального образования по образовательной программе Школы экспорта РЭЦ «Экспортный форсаж для тренеров» и аттестованное в качестве тренера для проведения модулей программы «Экспортный форсаж». Перечень аттестованных тренеров передается в регионы, а также размещается на сайте Школы экспорта РЭЦ.

Трекер – Специалист, который работает с предприятием–участником акселерационной программы под руководством наставника, обеспечивает фокусировку команды на результат, помогает выстроить эффективную коммуникацию с командами и внутри команд, на еженедельной основе отслеживает и фиксирует прогресс команды, готовит необходимые рекомендации. Трекер обеспечивает взаимодействие наставника с оператором. Один трекер может работать не более чем с 20 командами одновременно. Перечень аттестованных трекеров передается в регионы, а также размещается на сайте Школы экспорта РЭЦ.

Наставник – Специалист по внешнеэкономической деятельности, имеющий практический опыт консультирования, сопровождения и вывода хозяйствующего субъекта на внешние рынки. Взаимодействует с предприятием-участником акселерационной программы на всех этапах (отбора, обучения, сопровождения и мониторинга), оказывает им необходимую помощь и поддержку в работе над экспортным проектом. Поддержка наставника включает обучение, обмен собственным опытом и экспертизой с командой, консультации, мотивационная поддержка, контроль эффективности и направление к достижению результата проекта – заключению экспортного контракта. Один наставник может работать не более чем с 10 компаниями одновременно. Перечень аттестованных наставников передается в регионы, а также размещается на сайте Школы экспорта РЭЦ.

1.1.
Общие сведения о процедуре запроса цен
1.1.1.
Микрокредитная компания «Сахалинский Фонд развития предпринимательства» (далее также – «Заказчик») проводит запрос цен (далее – закупка/запрос цен) в соответствии с условиями и положениями настоящей Документации.
1.1.2.
В запросе цен может принять участие лицо, соответствующее требованиям настоящей документации, своевременно подавшее надлежащим образом оформленное Предложение по предмету запроса цен (далее также – «Предложение») и документы согласно размещенного на сайте Заказчика https://fsrp-sakhalin.ru извещения о проведении запроса цен (далее также – «Извещение») и настоящей Документации.

1.2.
Правовой статус процедуры и документов
1.2.1.
Запрос цен не является публичной офертой, не является аукционом и/или публичным конкурсом и его проведение не регулируется статьями 447-449, 1057-1065 Гражданского кодекса Российской Федерации. Таким образом, данная процедура не накладывает на Заказчика соответствующего объема гражданско-правовых обязательств.

Правовое регулирование закупок на поставки товаров, выполнение работ, оказание услуг для нужд Заказчика основывается на «Положении о порядке закупки товаров (работ, услуг) микрокредитной компании «Сахалинский Фонд развития предпринимательства».

1.2.2.
Извещение о проведении запроса цен является приглашением Участникам запроса цен делать Предложения.

1.2.3.
Место и дата рассмотрения цен участников закупки и подведения итогов закупки указывается в извещении о закупке (запросе цен). Победителем запроса цен признается Участник процедуры закупки, который на основании критериев и порядка оценки, установленных в настоящей документации, определен комиссией как Участник процедуры, предложивший лучшие условия выполнения договора (далее также – «Победитель»).
1.3.
Прочие положения

1.3.1.
Участник самостоятельно несет все расходы, связанные с подготовкой и подачей Предложения, Заказчик не отвечает по этим расходам и не имеет обязательств перед Участниками, независимо от хода и результатов запроса цен.

1.3.2.
Заказчик обеспечивает конфиденциальность относительно всех полученных от Участников процедуры закупки сведений, в том числе содержащихся в Предложениях. Предоставление этой информации другим Участникам или третьим лицам возможно только в случаях прямо предусмотренных настоящей документацией и действующим законодательством Российской Федерации.

1.3.3.
В случае установления недостоверности сведений, содержащихся в документах, представленных Участником, установления факта проведения ликвидации, признания Участника по решению арбитражного суда несостоятельным (банкротом), либо факта наложения ареста на имущество Участника, либо факта приостановления его экономической деятельности, Комиссия вправе отстранить такого Участника от участия в запросе цен на любом этапе проведения запроса цен.

1.3.4.
Заказчик имеет право отказаться от проведения закупки (запроса цен) в любое время, при этом Заказчик не несет ответственности перед Участниками или третьими лицами за убытки, которые могут возникнуть в результате отказа от проведения запроса цен. Извещение об отказе от проведения закупки (запроса цен) размещается Заказчиком в течение двух рабочих дней со дня принятия решения об отказе от проведения запроса цен на сайте Заказчика по адресу https://fsrp-sakhalin.ru/. 

II. ТРЕБОВАНИЯ К УЧАСТНИКАМ ЗАПРОСА ЦЕН
2.1.
Требования к Участникам

2.1.1.
Участник процедуры закупки должен соответствовать следующим требованиям:

1)
участник является аккредитованным оператором программы «Экспортный форсаж», разработанной АНО ДПО «Школа экспорта Акционерного общества «Российский экспортный центр».

2)
правомочен на заключение договора;

3)
непроведение ликвидации в отношении российского юридического лица и отсутствие решения арбитражного суда (в отношении российского юридического лица, индивидуального предпринимателя) о признании банкротом и об открытии конкурсного производства; 

4)
неприостановление деятельности в порядке, установленном Кодексом Российской Федерации об административных правонарушениях;

5)
отсутствие сведений в реестре недобросовестных поставщиков, предусмотренном Федеральным законом № 223-ФЗ от 18.07.2011 «О закупках товаров, работ, услуг отдельными видами юридических лиц» и (или) в реестре недобросовестных поставщиков, предусмотренном Федеральным законом от 05.04.2013 № 44-ФЗ «О контрактной системе в сфере закупок»;

6)
наличие необходимых лицензий, сертификатов для поставки товаров, проведения работ и оказания услуг, подлежащих лицензированию или сертификации в соответствии с действующим законодательством Российской Федерации;

7)
участник закупки не является офшорной компанией.
III. ПОРЯДОК ПРОВЕДЕНИЯ ЗАПРОСА ЦЕН
3.1.
Извещение и Документация о проведении запроса цен
3.1.1.
Документация размещается на сайте Заказчика по адресу https://fsrp-sakhalin.ru.
3.1.2.
Заказчик вправе в любое время внести изменения в настоящую Документацию и Извещение. Изменения размещаются на сайте Заказчика https://fsrp-sakhalin.ru. В случае, если до внесения изменений в Документацию и/или Извещение, участником подана заявка на участие в запросе цен, то такая заявка считается недействительной и участник должен подать новую заявку на участие в запросе цен. Участник должен самостоятельно отслеживать изменения, вносимые в Документацию и/или Извещения, размещаемые на сайте Заказчика.

3.2.
Требования, предъявляемые к Предложению

3.2.1.
Участник запроса цен (далее – «Участник») должен подготовить Предложение. Перечень документов, входящих в состав Предложения, указывается в Извещении.

3.2.2.
В Предложении должно быть указано контактное лицо Участника, ответственное за взаимодействие с Заказчиком по предоставлению и получению документов.

3.2.3.
Для участия в запросе цен участник процедуры закупки подает заявку на участие в запросе цен.

Заявка на участие в запросе цен подается начиная с даты, указанной в извещении о проведении запроса цен до предусмотренных в извещении даты и времени окончания срока подачи заявок на участие в запросе цен.

Заявка на участие в запросе цен подается в письменной форме, в том числе с применением электронных средств связи, направляется участником закупки Заказчику. При этом следует использовать следующие форматы документов: doc(x), .xls(x), .ppt(x), .pdf, .rar, .zip, .tif, .jpeg.
3.2.4.
Неполное предоставление информации, запрашиваемой в документации по запросу цен, представление неверных сведений или подача заявки, не отвечающей требованиям, содержащимся в документации по запросу цен, является риском участника процедуры закупки, и основанием для отклонения его заявки на этапе рассмотрения.
3.2.5.
Прием Цен от Участников осуществляется Заказчиком в течение срока, указанного в извещении о проведении запроса цен.

3.3.
Требования к сроку действия Предложения

3.3.1.
Предложение действительно в течение срока, указанного Участником в Предложении.

3.4.
Требования к языку Предложения

3.4.1.
Все документы, входящие в Предложение, должны быть подготовлены на русском языке, за исключением тех документов, оригиналы которых выданы Участнику третьими лицами на ином языке. В этом случае указанные документы могут быть представлены на языке оригинала при условии, что к ним приложен надлежащим образом заверенный перевод этих документов на русский язык.

3.5.
Требования к валюте Предложения

3.5.1.
Цена договора, содержащаяся в Предложении, должна быть выражена в рублях.

3.6.
Разъяснение положений Документации

3.6.1.
Участники вправе до срока окончания приема Цен обратиться к Заказчику с запросом о разъяснении положений настоящей Документации.

3.6.2.
Заказчик в течение трех дней с момента поступления запроса о разъяснении положений Документации разместит разъяснения положений Документации на сайте Заказчика https://fsrp-sakhalin.ru (без указания источника запроса).

3.7.
Подача Предложений.
3.7.1.
Прием Предложений от Участников осуществляется Заказчиком в течение срока, указанного в Извещении и настоящей Документации.

3.7.2.
Предложение подается Участником до окончания срока подачи заявок.  
3.7.3.
Время окончания приема Предложений указывается в извещении о закупке. Предложения, полученные позже установленного в извещении о закупке и настоящей Документации срока, Заказчиком не рассматриваются, независимо от причин опоздания.

3.7.4.
Предложения, поданные после окончания срока подачи Предложений и не принятые Заказчиком, не рассматриваются.

3.7.5.
Время окончания запроса цен определено в извещении о закупке. 
3.8.
Оценка цен и выбор Победителя

3.8.1.
Рассмотрение и оценка поступивших Предложений участников проводится в день, указанный в Извещении. Рассмотрение и оценка Предложений осуществляется закупочной комиссией, формируемой Заказчиком.

3.8.2.
По итогам рассмотрения и оценки заявок оформляется протокол заседания закупочной комиссии, который составляется не позднее пяти рабочих дней с момента проведения процедуры оценки и сопоставления Предложений. Протокол в течение дня следующего после дня его составления размещается на сайте Заказчика https://fsrp-sakhalin.ru.

3.8.3.
Запрос цен признается несостоявшимся в случае, если:

-
не было подано ни одной заявки на участие в запросе цен;

-
подана только одна заявка на участие в запросе цен;

-
ни одна из поступивших заявок (представленных цен) не признана соответствующей требованиям документации о запросе цен.

В случае признания запроса цен несостоявшимся Заказчик вправе заключить договор с единственным участником запроса цен, Заявка которого соответствует требованиям Документации запроса цен, либо вправе провести повторный запрос цен или провести Закупку иным способом, в том числе путем заключения договора с единственным поставщиком.
3.9.
Заключение договора.
3.9.1.
Заказчик предлагает победителю заключить договор и направляет ему проект договора. Договор заключается на условиях, предусмотренных Извещением о проведении запроса цен и настоящей Документацией, по предложенной победителем цене.

3.9.2.
В случае если победитель запроса цен в течение 5 (пяти) рабочих дней не направит Заказчику подписанный договор, либо не предоставит протокол разногласий, победитель запроса цен считается уклонившимся от заключения договора. Указанный протокол разногласий может быть передан в отношении соответствующего договора не более чем один раз. При этом победитель, с которым заключается договор, указывает в протоколе разногласий замечания к положениям проекта договора, не соответствующим Извещению и (или) Документации запроса цен, и (или) своей Заявке, с указанием соответствующих положений данных документов.

3.9.3.
Заказчик обязан в течение 5 (Пяти) рабочих дней с момента получения протокола разногласий рассмотреть данный протокол и внести изменения в проект договора, либо направить мотивированное решение в письменной форме об отказе от внесения изменений в проект договора. До рассмотрения протокола разногласий Заказчиком, победитель вправе отозвать протокол разногласий полностью либо частично.

3.9.4.
В случае если победитель запроса цен признан уклонившимся от заключения договора. Заказчик вправе заключить договор с иным участником запроса цен.
3.9.5.
Заказчик вправе без объяснения причин отказаться от заключения договора, не возмещая участнику понесенные им расходы в связи с участием в процедуре запроса цен.

IV. ФОРМЫ ДОКУМЕНТОВ, ВКЛЮЧАЕМЫХ В ПРЕДЛОЖЕНИЕ

4.1. Опись документов, предоставляемых для участия в запросе цен
	На бланке организации

Дата, исх. номер


	


ОПИСЬ ДОКУМЕНТОВ, 

представляемых для участия в запросе цен 

на право заключения договора _________ (указать предмета договора) 

 

	№ 

п/п
	Наименование документов
	Страницы 

с __ по __
	Количество страниц

	1
	Заявка на участие в запросе цен.
	 
	 

	2
	Предложение участника о цене договора.
	
	

	3
	Документ, подтверждающий аккредитацию оператора программы «Экспортный форсаж», разработанной АНО ДПО «Школа экспорта Акционерного общества «Российский экспортный центр».
	
	

	4
	Копии учредительных документов участника запроса цен (для юридического лица).
	
	

	5
	Документ, подтверждающий полномочия лица на осуществление действий от имени участника запроса цен юридического лица.
	
	

	6
	Иные документы (далее указываются все другие документы, прикладываемые по усмотрению участника закупки)*.
	
	

	ВСЕГО страниц:
	


*Примечание: 

Данные документы прикладываются к заявке на участие в запросе цен по усмотрению участника запросе цен; непредставление данных документов не является основанием для отказа в допуске к участию в запросе цен. 
	Руководитель участника закупки 

(уполномоченный представитель)
	(подпись)
	(Фамилия И.О.)


М.П.
4.2.
Форма Заявки о подаче Предложения

На бланке организации 




Заказчику: 

Дата, исх. Номер
ЗАЯВКА НА УЧАСТИЕ В ЗАПРОСЕ ЦЕН
на право заключения договора 

на оказание комплексной услуги по организации участия субъектов малого и среднего предпринимательства Сахалинской области в акселерационной программе «Экспортный форсаж», разработанной АНО ДПО «Школа экспорта Акционерного общества «Российский экспортный центр».
1. Изучив извещение о проведении запроса цен и документацию о проведении запроса цен на право заключения договора на _____________________ (указывается предмет договора), ______________________________________________________ (указывается наименование участника с указанием организационно-правовой формы, место нахождения, почтовый адрес (для юридического лица), Ф.И.О., паспортные данные, сведения о месте жительства (для физического лица), номер контактного телефона) в лице ___________________________________________________________ (наименование должности, Ф.И.О. руководителя или уполномоченного лица (для юридического лица), действующего на основании _______________________________ (устава, доверенности) сообщает о согласии участвовать в процедуре закупки на условиях, установленных в Извещении о проведении запроса цен, и направляет настоящее Предложение.

2. Мы ознакомлены с материалами, содержащимися в Извещении о проведении запроса цен, Техническом задании и проекте договора, влияющим на стоимость работ (услуг), и не имеем к ним претензий. Цена, указанная в нашем Предложении, включает в себя все расходы, связанные с выполнением работ, налоги, сборы и другие обязательные платежи, которые необходимо выплатить при исполнении договора. 

3. Мы согласны выполнить работы (оказать услуги) в соответствии с требованиями документации о проведении запроса цен и на условиях, которые мы представили ниже в Предложении, а именно:

	№ п/п
	Наименование показателя (указываются критерии по конкретному запросу цен)
	Единица измерения*
	Значение (цифрами и прописью)
	Примечание

	1
	Предлагаемая цена договора, включая НДС 20% (цифрами и прописью)
	руб.
	
	в соответствии с предложением о цене договора


4. Настоящее Предложение действует до подписания договора, заключаемого по результатам запроса цен.

5. Мы согласны с тем, что в случае если нами не были учтены какие-либо расценки на выполнение работ (оказание услуг), которые должны быть выполнены (оказаны) в соответствии с предметом запроса цен, данные работы (услуги) будут в любом случае выполнены (оказаны) в полном соответствии с требованиями документации о проведении запроса цен, включая требования содержащимся в техническом задании, проекте договора, в пределах предлагаемой нами стоимости.

6. Настоящим подтверждаем, что _____________________ (наименование организации участника) не находится в процессе ликвидации и не признано по решению арбитражного суда несостоятельным (банкротом), не является организацией, на имущество которой наложен арест по решению суда, административного органа и (или) экономическая деятельность, которой приостановлена, не является офшорной компанией.
7. Настоящим подтверждаем, что _____________________ (наименование организации участника) не включено в реестр недобросовестных поставщиков, предусмотренный Федеральным законом № 223-ФЗ от 18.07.2011 «О закупках товаров, работ, услуг отдельными видами юридических лиц» и (или) в реестр недобросовестных поставщиков, предусмотренный Федеральным законом от 05.04.2013 № 44-ФЗ «О контрактной системе в сфере закупок».

8. Настоящим подтверждаем, что _____________________ (наименование организации участника) является аккредитованным оператором программы «Экспортный форсаж», разработанной АНО ДПО «Школа экспорта Акционерного общества «Российский экспортный центр».
9.  Если наши предложения, изложенные выше, будут приняты, мы берем на себя обязательство поставить товар (выполнить работы, оказать услуги) на требуемых условиях, обеспечить выполнение указанных гарантийных обязательств в соответствии с требованиями конкурсной документации, включая требования, содержащиеся в технической части конкурсной документации и согласно нашим предложениям, которые мы просим включить в договор.
10. Если наши предложения, изложенные выше, будут признаны лучшими, или будет принято решение о заключении с нами договора в установленных случаях, мы берем на себя обязательства подписать договор с Заказчиком (на выполнение работ, оказание услуг, поставку товара) ___________________________________ в течение 5 (пяти) рабочих дней со дня его получения.

11. Сообщаем, что для оперативного уведомления нас по вопросам организационного характера и взаимодействия с Заказчиком нами уполномочен _______________________________ (указать Ф.И.О. полностью, должность уполномоченного лица, включая телефон, e-mail). Все сведения о проведении запроса цен просим сообщать указанному лицу.

12. Банковские реквизиты участника размещения заказа:

ИНН ______________________, КПП __________________________

Наименование и местонахождение обслуживающего банка __________________________

Расчетный счет ________________________________

Корреспондентский счет ________________________

Код БИК _____________

13. Корреспонденцию в наш адрес просим направлять по адресу: _____________________

14. К настоящему Предложению прилагаются документы, являющиеся неотъемлемой частью настоящего Предложения, на _____ лист__. 

Руководитель участника процедуры закупки

(или уполномоченный представитель) 

                    _______________ /Фамилия И.О./









                   (подпись)

М.П.

4.3.
Форма предложения о цене договора
	На бланке организации

Дата, исх. номер
	


Предложение о цене договора 

на оказание комплексной услуги по организации участия субъектов малого и среднего предпринимательства Сахалинской области в акселерационной программе «Экспортный форсаж», разработанной АНО ДПО «Школа экспорта Акционерного общества «Российский экспортный центр».
Цена оказания комплексной услуги по организации участия субъектов малого и среднего предпринимательства Сахалинской области в акселерационной программе «Экспортный форсаж», разработанной АНО ДПО «Школа экспорта Акционерного общества «Российский экспортный центр», составляет _____________ (___________) рублей ______ копеек, в т.ч.:

	№

п/п
	Наименование мероприятий (разделов) и статей расходов
	Стоимость (руб.)

	1
	Сопровождение программы, организация
	

	2
	Проведение программы из 6 экспортных информационных модулей
	

	
	итого
	


Руководитель участника процедуры закупки

(или уполномоченный представитель) 

                    _______________ /Фамилия И.О./









                   (подпись)

М.П.

V. КРИТЕРИИ ОЦЕНКИ ЗАЯВОК НА УЧАСТИЕ В ЗАПРОСЕ ЦЕН
Победителем в проведении запроса цен признается Участник закупки, соответствующий требованиям документации о проведении запроса цен и предложивший самую низкую цену договора. Заявке (предложению) такого участника закупки присваивается первый порядковый номер.

В случае если самая низкая цена договора была предложены несколькими Участниками закупки, победителем признается тот Участник, заявка которого поступила ранее остальных заявок.

VI. ТЕХНИЧЕСКОЕ ЗАДАНИЕ
Наименование услуги: Оказание комплексной услуги по организации участия субъектов малого и среднего предпринимательства Сахалинской области в акселерационной программе «Экспортный форсаж», разработанной АНО ДПО «Школа экспорта Акционерного общества «Российский экспортный центр»:

	№ п.п.
	Содержание услуги
	Описание

	1
	Сопровождение программы, организация.
	

	1.1.
	Формирование базы Субъектов МСП - потенциальных участников программы.
	Участниками акселерационной программы Школы экспорта РЭЦ «Экспортный форсаж» являются Субъекты МСП, прошедшие отбор согласно методике, утвержденной Школой экспорта РЭЦ, и заключившие соглашение.

Общее количество участников: 10 Субъектов МСП.

	1.2.
	Проведение мероприятий, направленных на отбор Субъектов МСП для участия в программе.
	Отбор участников акселерационной программы (верификация, комплексная диагностика компаний, в том числе ведение всех необходимых работ в программе CRM) в соответствии с «Методическими рекомендациями по отбору предприятий для участия в экспортной акселерационной программе на базе инфраструктуры поддержки экспорта в субъектах Российской Федерации» от АНО ДПО «Школа экспорта АО «Российский экспортный центр».
Оказание содействия Субъектам МСП в заполнении анкетных и других данных, необходимых для регистрации предприятий на прохождение акселерационных мероприятий на портале Школы экспорта РЭЦ.
Обеспечение регистрации Субъектов МСП на Программу ЭФ на портале Школы экспорта РЭЦ.

	1.3.
	Проведение информационных мероприятий, в целях информирования Субъектов МСП об условиях участия в программе и повышения мотивации к экспортной деятельности.
	Рассылка презентационных материалов по акселерационной программе Школы экспорта РЭЦ «Экспортный форсаж» потенциальным участникам.
Проведение информационного мероприятия в целях информирования юридических лиц - Субъектов МСП, планирующих начать экспортную деятельность об условиях участия в программе и повышения мотивации к экспортной деятельности.

	1.5.
	Формирование перечня кандидатов в специалисты акселерационных программ (тренеры, наставники, трекеры) в Сахалинской области.
	Тренером может быть физическое лицо, прошедшее повышение квалификации по программе дополнительного профессионального образования по образовательной программе Школы экспорта РЭЦ «Экспортный форсаж для тренеров» и аттестованное в качестве тренера для проведения модулей программы «Экспортный форсаж». 
Наставником может быть только специалист во внешнеэкономической деятельности, имеющий практический опыт консультирования, сопровождения и выхода хозяйствующего субъекта.
Перечень аттестованных тренеров и наставников размещен на сайте Школы экспорта РЭЦ https://exportedu.ru/tutors.

 

 

 

	1.6.
	Привлечение тренеров для проведения информационных модулей программы, в том числе с использованием видеоконференцсвязи, по согласованию со Школой экспорта РЭЦ.
	

	1.7.
	Привлечение наставников и их распределение между Субъектами МСП - участниками программы, для сопровождения в межмодульный и постакселерационный периоды.
	

	1.8.
	Привлечение трекеров для проведения мониторинга (на еженедельной основе) совместно с тренерами и наставниками статуса выполнения Субъектами МСП индивидуальной «дорожной карты» по выходу на внешние рынки и заполнение соответствующих отчетов.
	

	1.9.
	Подбор и аренда помещений для проведения информационных модулей программы, оборудования, организация питания. 
	- Помещения для проведения информационных модулей должны представлять собой аудитории, пригодные для проведения мероприятий семинарского типа, из расчета 4 кв. метров на одного человека. 
- Помещение должно быть укомплектовано мебелью и техническими средствами для проведения презентаций, в том числе: проектором и экраном, компьютерной техникой (ноутбуками) с обеспечением доступа участников Программы ЭФ к информационно-телекоммуникационной сети «Интернет» и обеспечением доступа к порталу Школы экспорта РЭЦ, не менее трех флип-чартов.

	1.10.
	Закупка канцелярских принадлежностей, изготовление раздаточных материалов.
	Исполнитель обеспечивает предоставление канцелярских принадлежностей (блокноты, ручки, маркеры и другое),  производит изготовление раздаточных материалов для участников, а также обеспечивает предоставление средств для очищения и дезинфицирования кожных покровов, в целях недопущения распространения заболевания коронавирусной инфекцией (COVID-19).

	1.11.
	Организация питания
	Исполнитель обеспечивает для участников проведение двух кофе-брейков за один день информационного модуля, а также наличие бутилированной водой из расчета 1 бутылка воды объемом 0,5 л. на человека каждые 2 часа.

	
	
	

	2
	Проведение программы из 6 экспортных информационных модулей.
	Проведение программы информационных модулей осуществляется в очном формате. В исключительных случаях по согласованию со Школой экспорта РЭЦ, проведение информационных модулей может быть организовано в дистанционном формате с использованием программных продуктов и технических решений, позволяющих обеспечить интерактивное взаимодействие с участниками во время проведения.
Общая продолжительность модулей - 96 часов.
Продолжительность одного модуля 2 дня, по 8 часов в день, без учета 1 часа перерыва на обед.
Даты проведения каждого модуля подлежат предварительному согласованию сторонами.

	2.1.
	ВВОДНЫЙ МОДУЛЬ «Основы проектной деятельности. Жизненный цикл экспортного проекта»
	Модуль знакомит участников с основами проектного управления и направлен на формирование проектной команды компании для дальнейшего успешного прохождения программы курса предприятием.

	2.2.
	МОДУЛЬ 1 «Выбор рынка и поиск покупателя»
	Модуль посвящен вопросам выбора зарубежного рынка и поиска покупателя, подготовки товара к вывозу на внешний рынок (защита объектов интеллектуальной собственности, подготовка экспортной документации).

	2.3.
	МОДУЛЬ 2 «Экспортный маркетинг»
	В рамках модуля прорабатываются вопросы конкурентоспособности продукта, разрабатывается план действий для повышения привлекательности собственного коммерческого предложения.

	2.4.
	МОДУЛЬ 3 «Формирование финансовых условий экспортной сделки»
	В условиях жесткой ценовой конкуренции в мире актуальными становятся финансовые условия коммерческого предложения (отсрочка платежа, рассрочка и т.д.), которые формируют ряд дополнительных рисков для экспортеров. В рамках модуля рассматриваются вопросы формирования условий экспортной сделки с учетом риском и возможностей, а также механизмов господдержки экспортеров.  

	2.5.
	МОДУЛЬ 4 «Реализация экспортной сделки»
	Модуль направлен на изучение вопросов логистики, таможни, формирования внешнеторгового контракта, а также валютного и экспортного контроля и работы с НДС при экспорте.

	2.6.
	МОДУЛЬ 5 «Деловая коммуникация»
	Модуль посвящен аспектам выстраивания эффективной деловой коммуникации (очной, заочной, письменной и устной) с зарубежным партнером, начиная с кросс-культурных аспектов и завершая алгоритмом переговорного процесса.

	2.7.
	Оплата работы сертифицированных специалистов (наставники/тренеры/трекеры) за проведение очных модулей (с учетом налогов).
	В оплату включается работа 4 тренеров, проезд к месту проведения мероприятий, оплату прибывания на период проведения мероприятий, прочие расходы.

	2.8.
	Оплата работы сертифицированных специалистов (наставники/тренеры/трекеры), ведущих работу в межмодульный и постакселерационный периоды (с учетом налогов). 
	Информационно-консультационные услуги – оказываемые предприятиям, услуги в формате экспертного сопровождения и поддержки (в период между информационными модулями), в рамках которых предприятия получают меры поддержки, позволяющие обеспечить подготовку плана реализации такими предприятиями экспортных проектов. 
Общее количество консультаций не менее 100, из расчета по 10 консультаций на одного участника.


Порядок оплаты: Оплата производится в рублях РФ, в следующем порядке и сроки:

- предоплата 50 % от цены договора, в течение 10 рабочих дней с момента подписания договора и получения счета на оплату.

- остаток 50 % от цены договора оплачивается в течение 10 рабочих дней с момента подписания акта приемки-сдачи услуг по базовому компоненту «Программа из 6 экспортных информационных модулей» и получения счета на оплату. 

Место оказания услуг: г. Южно-Сахалинск.

Сроки оказания услуг: 

- сопровождение и проведение программы из 6 экспортных информационных модулей – в срок до 30.06.2022г., за исключением услуг по сопровождению участников в постакселерационный период.

- сопровождение участников в постакселерационный период – в течение 12 месяцев с даты вхождения в экспортную акселерационную программу.

Услуги считаются оказанными и подлежащими оплате после оказания комплексной услуги в полном объеме, подписания Сторонами акта сдачи-приемки комплексной услуги и предоставления отчетных документов.

Отчетные документы:

- акт сдачи-приемки комплексной услуги;

- отчет на официальном бланке исполнителя;

- фотоотчет в электронном виде (не менее 20 фотографий);

- список отобранных Исполнителем СМСП-участников вводного (и последующих) модулей акселерационной программы;

- анкеты участников акселерационной программы (по форме CRM);

- списки подобранных Исполнителем тренеров и списки наставников акселерационной программы

- копии всех сертификатов участников акселерационной программы;

- документы, подтверждающие заключение или явное намерение сторон заключить экспортные контракты по итогам проведения акселерационной программы.
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